Weitere Qualifikationen:

30-jdhrige Berufserfahrung
Versicherungsfachmann (BWYV)
Versicherungsfachwirt (IHK)

Diverse Fortbildungsseminare und Weiter-
bildungen in den Bereichen:

- BAV, Kranken- & Sachversicherung

- Mitarbeiterfithrung & Motivation

- Schadenbearbeitung & Abwicklung

- Recht, Steuer & Sozialversicherung

- Gesetzliche & Private Pflegevorsorge

Privat:

- Eigene, umfangreiche Weiterbildung in den
Bereichen "Motivation" & "Burn-Out"
(-Pravention)

- Gute - auch regionale - Anbindungen an
Steuer- und Rechtsanwaltskanzleien

Mitglied im Bundesverband der Versicherungs-
berater e.V. (www.bvvb.de)

Mitglied im Bundesverband Deutscher
Rechtsbeistinde/Rechtsdienstleister e.V.
(www.rechtsbeistand.de)

IHK fiir Miinchen und Oberbayern
Registernummer: D-4FXN-CS1QG-11

Kontaktieren Sie mich!

Halten Sie es doch mit Oscar Wilde, der
einst sagte:

"Ich habe einen ganz einfachen
Geschmack, von allem immer
nur das Beste!"

Alexander Hubert

Versicherungsberater
gemil} § 34e GewO

Biberger Feld 3

OT Schonau

83104 Tuntenhausen
* Unabhingig * Beratend * Helfend *
+49(0)8065/909 761
+49(0)8065/2195397 (Fax)
+49(0)1525/4240793 (RR-Garantie)

alexander.hubert@gmx.net www.alexander-hubert.de




Als Versicherungsberater berate und
betreue ich Selbststandige, Unternehmen
und Privatkunden in deren Auftrag tber alle
Formen der Individualversicherung und bin
daher zu einer am festgestellten
personlichen Bedarf orientierten Beratung
verpflichtet.

Aufgaben

Als Versicherungsberater erstelle ich
Risikoanalysen flr meine Auftraggeber,
berate Uber den Versicherungsschutz,
der auf die Bedurfnisse des jeweiligen
Auftraggebers zugeschnitten ist, und
verhandle diesbezuglich mit mdglichen
Versicherern.

Ich vertrete meine Auftraggeber im
Schadensfall au3ergerichtlich gegentber
dem jeweiligen Versicherer und prife
laufend den bestehenden Versicherungs-
schutz auf Aktualitat.

Dabei ube ich eine rein beratende und
gutachterliche Tatigkeit aus, die
Vermittlung oder der Verkauf von
Versicherungen ist mir gesetzlich
verboten (§ 34e GewO). Eine der
Hauptaufgaben ist es, fur den Auftraggeber
einen moglichst gunstigen und
situationsangemessenen Versicherungs-
schutz zu erzielen.

Neutralitat

Versicherungsberater durfen nicht im
Auftrag eines Versicherers arbeiten,
sondern sie erhalten ihre Vergiitung von
ihren Auftraggebern. Dies verbessert die
notwendige Neutralitat und Unabhangig-
keit gegenuber den Versicherern im Gegen-
satz zu deren Vermittlern und Maklern. Als
Versicherungsberater ist mir im Unterschied
zu den Vermittlern auch die — aulBer-
gerichtliche - rechtliche Beratung von Ver-
brauchern gestattet. Ein Versicherungs-
berater ist kein Vermittler zwischen
Versicherer und Versicherungsnehmer,
sondern ausschlielich ein Berater des
Versicherungsnehmers, der in keinerlei
Rechtsbeziehung zum Versicherer steht.

Kosten

Die Vergutung fir die Beratung wird direkt
zwischen dem Berater und dem Mandanten
ausgehandelt. Der Mandant entlohnt den
Berater in der Regel nach einem zu
vereinbarenden Stunden- oder Tagessatz
bzw. pauschal.

Ziele

Es wird angestrebt, eine Kostenersparnis
fur den Mandanten zu erreichen; dies durch
Ermittlung gunstigerer Tarife, Empfehlung
provisionsfreier Produkte und Optimierung
des Versicherungsbestandes.

Fiir Privatkunden:

* Kurzanalysen
* Komplettanalysen
* Produktempfehlungen; nach Moglichkeit
provisionsfrei fur Sie. Damit renditestark
* Herausarbeiten von Einsparpotentialen
* Sicherheit der absoluten Neutralitat
* Hilfe bei Schadenfallen; Streitschlichtung
* Unterstutzung auch bei
- Sozialversicherungsangelegenheiten
- Gesetzlicher und Privater Pflege
* Privater Vorsorge

Fiur Gewerbekunden:

* Grundsatzlich wie oben

* Modernste Lésungen im Bereich der
Betrieblichen Altersversorgung; z.B.:
Vergltungsoptimierung durch Sach-
bezige (BFH-Urteil v. 06.03.2008 -
VIR 6/05 u.a.)

FAZIT:

GEHEN SIE NEUE WEGE!

* Unabhéangig * Beratend * Helfend *




