
	
	

LA LEVÉE DE FONDS PAR TOKEN OU ICO 
 
 
Afin de maximiser les chances de succès d’une ICO, WV Financial Services fournit 
des services spécifiques aux startups. 
 

A. Compréhension du projet, de ses forces et faiblesses 
 

• La validité et la viabilité du modèle économique 
• Le plan financier. 
• Évaluation de l'environnement concurrentiel. 
• Évaluation de la dynamique du marché. 
• Évaluation de l'équipe de projet. 
• Une étude du modèle d'affaires. 

 
 

B. Évaluation de la probabilité de réussite du projet 
 

• Quelles sont les chances de l'équipe de mettre en œuvre le produit ou service 
avec les prévisions de développements, les compétences de l'équipe, le modèle 
d'affaires, le développement du marché actuel et l'environnement 
concurrentiel 

• Analyse de l’actif numérique et de ses fonctionnalités 
 
 

C. Analyses qualitatives et quantitatives du projet et recommandations 
 

1) Analyse qualitative 
 

• Environnement technologique - évaluation de l'infrastructure d'un projet et de 
son développement, solution apportée aux problèmes actuels. 

• Évaluation du segment de marché actuel, son taux de croissance, analyse 
concurrentielle. 

• Préparation juridique du projet - respect des cadres réglementaires, 
• Gestion du projet 
• Questions fiscales pour l'émetteur et les investisseurs 
• Stratégie marketing et probabilité de support. 



2) Analyse quantitative 
 

• Prévision de la demande et de l'offre pour l'actif numérique mis en vente par 
l'entreprise 

• Une estimation des coûts du projet 
• Estimation de la valeur de l’actif numérique basée sur les dernières recherches 

du MIT 
 

D. La réalisation de l’ICO : 
 

• Création du token  
• Mise en place de la campagne marketing 
• Vente du token 
• Procédures KYC (Know Your Customer) & AML (Anti-Money Laundering) 
• Récolte des fonds 
• Conversion des tokens récoltés en monnaie fiduciaire. 

 


